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PPAAGGOOSS DDIIGGIITTAALLEESS

Con el propósito de
democratizar los servicios
financieros para los pequeños
comercios es que el 2012 se
funda la empresa europea
SumUp. Y es que considerando
lo vital que es el pago para las
pequeñas empresas, han usado
su tecnología para resolver los
inconvenientes en esta materia.

Así lo señala Diego Vega,
growth manager de SumUp,
quien detalla que han construido
su servicio de pago desde cero.
“Creamos un dispositivo único
que, con el teléfono móvil de
cada persona, permite a los
pequeños comerciantes aceptar
pagos con tarjeta en cualquier
lugar”, subraya.

TECNOLOGÍA INNOVADORA

Una de las características
centrales de SumUp es que crea
una tecnología que todos pueden
usar, con el fin de que los
comercios puedan enfocarse en
lo que mejor hacen, ya sea
preparar el mejor café o arreglar
automóviles. 

“Desde nuestro registro sin
papeleo hasta recibir el primer
pago, la idea es hacerlo fácil.
También SumUp es el único
proveedor de mPOS que diseña
y desarrolla sus propios
terminales de tarjetas. Para
operar con SumUp solo se
necesitan tres cosas: un celular

con un excelente equipo de
soporte que crece
constantemente. Nuestros
agentes reciben capacitaciones
en forma continua para poder
entregar una atención de la más
alta calidad, cumpliendo los
estándares que nos
caracterizan”, finaliza Diego
Vega.

agregado es que el registro a
SumUp es sencillo y su servicio
no es excluyente. “Además
nuestra aplicación es muy simple
de utilizar, permitiendo operar el
dispositivo al momento de
recibirlo. Por otro lado, la calidad
de nuestro servicio de atención al
cliente nos enorgullece
muchísimo, ya que contamos

En tanto, explica que todo el
proceso de adquisición es
sencillo. Es decir, se compra el
lector en solo minutos, llega al
destino en dos a cinco días, y ya
pertenece al comprador. “No
considera arriendos mensuales,
ni papeleos. Nuestra comisión es
fija, solo se paga por transacción.
También el equipo cuenta con

soporte, listo para ayudar a
resolver cualquier duda o
problema. También está la
posibilidad de comunicarse a
través de nuestra redes
sociales”, indica.

Es así como SumUp destaca
tanto por su tecnología como por
su equipo de soporte. 

Junto con ello, el valor

con bluetooth 4.0 o superior, una
cuenta bancaria y nuestro
lector”, comenta Diego Vega.

El lector móvil opera con chip
o banda magnética. Se puede
conectar a cualquier celular
Android o iOS vía bluetooth. Al
mismo tiempo, acepta cualquier
tarjeta de crédito o débito
Mastercard, Visa o BancoEstado.
Y vende más de 500 veces con
una sola carga de la batería.

“Nuestros productos están
dirigidos a todas las personas,
comercios o emprendimientos
que buscan una manera de
recibir pagos de la forma más
sencilla y rápida posible. Lo más
importante es que no importa el
tamaño del emprendimiento o
comercio, queremos que todos
tengan las mismas
oportunidades en el mercado”,
sentencia el ejecutivo de SumUp.

SUMUP:

A través de la conexión al celular, el dispositivo permite a los pequeños comerciantes aceptar pagos con tarjeta de manera

sencilla. Para operar, se requiere un smartphone con bluetooth 4.0 o superior, una cuenta bancaria y el lector SumUp.

PPeeqquueeññaass eemmpprreessaass yy eemmpprreennddiimmiieennttooss hhooyy
ppuueeddeenn rreecciibbiirr ppaaggooss ccoonn ttaarrjjeettaa eenn ttooddoo lluuggaarr

• Más de 100 mil comercios
chilenos están con SumUp.
• El equipo de trabajo está
integrado por más de 100
colaboradores.
• Más de 3 millones de
comercios han preferido a
SumUp en el mundo.
• Al mes, más de 10 mil
pequeños comercios se suman
a la familia SumUp.

SUMUP EN CIFRAS

El registro a SumUp
es sencillo y todos
pueden usar su
tecnología.

Barreda Legal Tech es un
estudio de abogados dedicado
exclusivamente a asesorar
empresas tecnológicas.
Francisco Barreda, socio
fundador de la empresa,
explica por qué y cómo se
desarrolló este concepto de
estudio tech.

—¿De qué manera nace la
idea de desarrollar una
compañía con este foco?

“Barreda Legal Tech se gesta a
partir de la necesidad de
especialización legal que requiere
la industria tecnológica.
Particularmente, me he dedicado
a este tipo se asesoría hace más
de una década, y este
requerimiento de especialización
en el sector se aprecia, por
ejemplo, en que muchos de los
modelos de negocio de nuestros
clientes no se encuentran
regulados, o bien, se encuentran
en zonas grises. 

Esto nos obliga a desarrollar un
criterio de adecuación a la
normativa vigente, manejar las
tendencias internacionales sobre
dichos modelos de negocio e
incluso intentar anticiparnos a
cómo podría ser una futura
regulación chilena sobre una
determinada materia tech”.

—¿En qué se especializa
Barreda Legal Tech dentro del
sector tecnológico?

“Nuestro estudio de abogados
se especializa en las principales
áreas que atañen a las compañías
tech: Propiedad Intelectual (IP),
Software License, Derecho
Regulatorio, Venture Capital
(VC) e International Taxation. 

Las necesidades y
problemáticas de las empresas
tecnológicas se mueven a una
gran velocidad. Por ello, esta
especialización nos resulta
clave para estar al día con lo
último en materia legal y poder
ser así un referente cuando se
trata de asesorar a compañías
de este sector”.

—¿Es relevante para las
tech chilenas
internacionalizar su negocio?

“Hemos visto un creciente
interés por parte de las
compañías tecnológicas chilenas
de posicionarse en Estados
Unidos y estructurar sus
operaciones desde allá, de cara
también al levantamiento de
fondos en rondas de inversión.
Caso exitoso en este sentido es
el de Patafoods (foodtech) cuya
matriz fijamos en Estados Unidos
a través de un proceso de
exchange y que, meses
después, recibió financiamiento
del ex chairman de Hersheỳs.
Asimismo, el mercado mexicano,
por el parecido cultural y
principalmente por el potencial
número de clientes, también
resulta muy atractivo para las

tech chilenas. Un ejemplo es
‘Übank’, fintech chilena que
asesoramos y que ha tenido un
gran éxito en México y la región, y
que hoy planea igualmente su
incursión en el mercado
estadounidense”.

—¿Cómo ha resultado este
trabajo junto al rubro
tecnológico?

“Somos apasionados por la
tecnología e invertimos en ella,
es por eso que sintonizamos
con nuestros clientes. Se
produce una empatía natural y,
muchas veces, sin buscarlo
terminamos aportando también
en el modelo de negocio de
nuestros clientes. Nos
involucramos con el éxito de
ellos, más allá de la asesoría
estrictamente legal”.

BARREDA LEGAL TECH:

AAsseessoorrííaa lleeggaall eessppeecciiaalliizzaaddaa
eenn eemmpprreessaass tteeccnnoollóóggiiccaass
Entre sus clientes se encuentran multinacionales de

medios de pago, como Kushki y PMI Americas, junto a

empresas fintech y foodtech, entre otras. En tanto, sus

áreas de especialización son IP, Software License,

Derecho Regulatorio, VC e International Taxation.

Francisco Barreda, socio fundador de Barreda Legal Tech.


